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Частное образовательное учреждение профессионального образования 

«Институт недвижимости» 

 

 
  

УЧЕБНЫЙ ПЛАН И КАЛЕНДАРНЫЙ УЧЕБНЫЙ ГРАФИК  

программы дополнительного профессионального образования  

«Брокер-эксперт по сделкам на вторичном рынке жилья» 
Форма обучения: очная, заочно- дистанционная 

Срок обучения: 4 недели  

Базовое образование: среднее профессиональное или высшее 

 

 

Цель: приобретение теоретических знаний и практических навыков в брокерской  

          деятельности на рынке недвижимости. 

Категория слушателей: лица, имеющие высшее или среднее специальное образование, 

желающие пройти  обучение для овладения профессией брокера (менеджера). 

Срок обучения: 98 часов. 

Режим занятий: 4-10 часов в день. 

 

№ 

п/п 
Наименование разделов и дисциплин 

Всего 

часов 

В том числе: Фор
мы 

конт
роля 

Календарный график по 

неделям 

лекции 
практи-
ческие 

занятия 

1 2 3 4 

1 2 3 4 5 6 8 9 10 11 

 
Раздел 1. Основы 

риэлторской деятельности 
    

    

1.1 
Введение. Основные понятия 

рынка недвижимости 
2 2 - - 

 

2 

   

1.2 
Гражданское законодательство 

об операциях с недвижимостью 
4 4 - - 

 

 

4 

   

1.3 
Жилищное законодательство об 

операциях с недвижимостью 
4 4 - - 

 

4 

   

1.4 
Практика работы на рынке 

недвижимости. Деловая игра 
6 4 2 - 

 

6 

   

1.5 
Технология взаимодействия с 

клиентом. Тренинг 
8 2 6 - 

 

8 

 

 

  

1.6 
Гражданская правоспособность 

и дееспособность граждан 
4 4 - - 

  

4 

  

1.7 
Порядок регистрации граждан 

по месту жительства 
2 2 - - 

  

2 
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№ 

п/п 
Наименование разделов и дисциплин 

Всего 

часов 

В том числе: Фор
мы 

конт

роля 

Календарный график по 

неделям 

лекции 

практи-

ческие 

занятия 

1 2 3 4 

1 2 3 4 5 6 8 9 10 11 

1.8 
Нотариальные действия при 

операциях с недвижимостью 
4 4 - - 

 

 

 

4 

  

1.9 

Учет недвижимости, 

регистрация прав на 

недвижимость и сделок  с 

недвижимостью 

4 4 - - 

 

 

 

 

4 

  

1.10 
Судебно-арбитражная практика 

в сфере недвижимости 
4 4 - - 

  

4 

 

  

1.11 
Практика работы на рынке 

недвижимости 
4 4 - - 

 

 

4  

 

 

1.12 

Налогообложение 

недвижимости и сделок с 

недвижимостью 

4 2 2 - 

 

 

  

4 

 

1.13 Основы оценки недвижимости 4 4 - - 
   

4 

 

1.14 
Расчеты при операциях с 

недвижимостью 
2 2 - - 

  

 

 

2 

 

1.15 
Безопасность проведения 

сделок. 
4 4 - - 

  

 

 

4 

 

1.16 

Ипотечное кредитование. 

Особенности сделок с 

ипотечным кредитом 

6 6 - - 

  

 

6  

 

 

1.17 Введение в экологию жилья 4 4 - - 
  

 

4  

 

1.18 

Введение в архитектуру и 

градостроительство Санкт-

Петербурга. Типы жилого 

фонда. 

2 2 - - 

  

 

 

2 

 

 

1.19 
Личный бренд. Практическое 

занятие 
2 - 2 - 

    

2 

 

1.20 
Маркетинг рынка 

недвижимости 
4 4 - - 

   

 

 

4 

1.21 Рекламная политика фирмы 4 4 - - 
   4 

1.22 Виды услуг и виды сделок. 4 4 - - 
    

4 

1.23 
Предпродажная подготовка 

объекта недвижимости 
4 4 - - 

   

 

 

4 



 3 

№ 

п/п 
Наименование разделов и дисциплин 

Всего 

часов 

В том числе: Фор
мы 

конт

роля 

Календарный график по 

неделям 

лекции 

практи-

ческие 

занятия 

1 2 3 4 

1 2 3 4 5 6 8 9 10 11 

1.24 
Договорные отношения в сфере 

недвижимости и их виды 
6 4 2 - 

    

 

6 

 Итоговая аттестация  2 - 2 эк 

    

2 

 Итого  98 82 16  24 22 26 26 
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