
 

Частное образовательное учреждение профессионального образования 

«Институт недвижимости» 

 

 
  

УЧЕБНЫЙ ПЛАН И КАЛЕНДАРНЫЙ УЧЕБНЫЙ ГРАФИК  

программы дополнительного профессионального образования  

«Агент по недвижимости» 
Форма обучения: очная, заочно- дистанционная 

Срок обучения: 3 недели  

Базовое образование: среднее профессиональное или высшее 

 

 

Цель: приобретение теоретических знаний и практических навыков в сфере агентской 

деятельности на рынке недвижимости. 

Категория слушателей: лица, имеющие высшее и среднее специальное образование, 

желающие пройти обучение по специальности агента на рынке недвижимости. 

             

Срок обучения: 77 часов. 

Режим занятий: 4-10 часов в день. 

 

№ темы Название темы 
Лекц

ии 

Практи- 

ческие 

занятия 

Самосто 

ятельная 

работа 

Календарный 

график по неделям 

1 2 3 4 

Тема 1. Введение в профессию. 2 1 1 4    

Тема 2. Территориальная специализация. 2 2 2 6    

Тема 3. Поиск клиентов – холодные звонки. 4 4 2 10    

Тема 4. Подготовка к проведению встречи. 4 2 2 8    

Тема 5. Исследование рынка. 2 2 2 6    

Тема 6. Презентация услуги и презентационная папка 

агента. 

4 2 2  8   

Тема 7. Обоснование эксклюзивного договора. 2 1 -  3   

Тема 8. Проведение встречи и подписание договора с 

собственником объекта недвижимости. 

2 1 -  3   

Тема 9. Предпродажная подготовка и хоумстейджинг. 2 2 2  6   

Тема 10. Реклама объекта недвижимости. 4 2 1  7   

Тема 11. Проведение показа объекта. 2 2 -   4  

Тема 12. Продажа объекта недвижимости – прием 

аванса и задатка. 

2 2 -   4  

Тема 13. Услуга для покупателей недвижимости. 4 2 2   8  

 Тестовый экзамен         

                             Всего 34 25 16 34 27 16  
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